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Tak til Produktionsafgiftsfonden for frugt og gartneriprodukter Dun5k Gurtneri
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Morgenmad og tjek-ind

Velkommen
Sektorchef for planter, Leerke Lund fra Landbrug & Fgdevarer dbner dagen.

Den grgnne kategori: Hvad ser vi i markedet?

Monika May er én af de gode kreefter, der holder gje med frugt og grant
kategorien. Hvordan rykker jeres kunder sig pa alt det granne? Hvilke oplagte
muligheder ser hun?

Gleed jer til at magde forbrugeranalytiker Monika May fra Landbrug & Fgdevarer.

Hvorfor kgber kunder frugt og gregnt? (Og hvorfor gar de ikke?)

For mange er indkgbssituationen en mental kampzone. Det er nemlig her vores
vaner og vores fornuft udkeemper en indre kamp. Men hvordan fungerer en
indkgbsvane egentlig?

Vi far besgag af adfeerdspsykolog Anders Colding-Jargensen.

Pause

Tid til teste! Hvad sker der nar man ...
Efter et crash-kursus i psykologien bag vores indkgbsvaner, bliver du kastet ud i
en idéworkshop, hvor vi tester nye koncepter af med Anders Colding-Jgrgensen.

Frokost

Evergreens og nye drenge i klassen

Der er andre dele af branchen, der udveelger og omseetter store maengder grgnt.
Nemlig grossisterne, der seelger til en helt seerlig gruppe, der ofte starter vigtige
trends og som teenker smag, seeson og naerhed til produkterne. Udviklingschef
Jan Kristensen fra Dansk Cater forteeller, hvor han ser markedet beveege sig hen.

Teet paravarerne

Vi har inviteret nogle af landets fremmeste gartnere indenfor, og nu er det tid til at
spgrge Igs. Vi geetter pa, at du far et par aha-oplevelser med hjem, som du kan
bruge til at styrke dit salg.

Pause: Kaffe & sgdt

Fremtidspower til dig og din butik

Han er ekspert. Ligesom du er i din butik. Men hans domaene er at styrke de
kompetencer, som vi far brug for i fremtiden — uanset hvem vi vil imponere.
Nysgerrig? Henrik Good Hovgaard lukker Grgnt Akademiet med et brag.

Tak for i dag
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